
La conjoncture économique 
des Coteaux du Layon

Décembre 2022



1. Les 
marchés de 
production 

des Coteaux 
du Layon



Les surfaces dédiées aux Coteaux du Layon diminuent au 
profit d’autres productions (Crémant de Loire…).
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• ¼ des surfaces plantées en chenin sont dédiées aux Coteaux du Layon (vs 30% 
en 2016)

• La dynamique du chenin en Anjou-Saumur est clairement portée par le 
Crémant de Loire.



La production en Coteaux du Layon diminue au fil des ans, 
en volume comme en surface.

Sources : douanes / InterLoire (fiche de synthèse économique)

Production moyenne 
quinquennale :
• 2017-2021 = 39 600 hl
• 2012-2016 = 41 400 hl
• 2007-2011 = 46 800 hl
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Les ventes de vins au négoce impactent les sorties de chais 
sur la campagne 2021-2022 du fait de la faible disponibilité de 
la récolte 2021.

Sources : douanes / InterLoire (fiche de synthèse économique)

Impact sur cette 
campagne des 

Coteaux du 
Layon alors que 

les Villages et 
Chaume 

accroissent leurs 
sorties de chais

Sorties de chais moyennes 
quinquennales :
• 2017-2021 = 39 800 hl
• 2012-2016 = 41 400 hl
• 2007-2011 = 45 400 hl



L’augmentation des cours sur la campagne passée liée au 
manque de disponibilités semble se maintenir en 2022-2023 
selon les 1ères tendances.

Sources : douanes / InterLoire (fiche de synthèse économique)

Tendances 2022-
2023 (4 mois) :
• Vrac : -18% en 

vol et -4% en 
prix (347€)

• Moûts : +17% 
en vol et +0%
en prix (309€)



Les stocks diminuent depuis 2015-2016 : de 20 mois, ils sont 
passés à 13 mois de commercialisation en 2021-2022.

Sources : douanes / InterLoire (fiche de synthèse économique)

Les Coteaux du 
Layon 

commencent la 
campagne 2022-

2023 avec les 
disponibilités les 

plus faibles 
depuis au moins 

20 ans.



2. Les marchés 
de 

consommation 
des Coteaux du 

Layon



Icons made by <a href="https://www.flaticon.com/authors/iconixar" title="iconixar">iconixar</a> from 
<a href="https://www.flaticon.com/" title="Flaticon"> www.flaticon.com</a>

40%
grande distribution 

française
(hypermarchés, 

supermarchés, drive, 
supérettes, hard discount)

55%
autres circuits en 

France 
(restauration, cavistes, 

ventes au domaine, foires, 
salons…)

5%
exportations

La commercialisation des Coteaux du Layon se concentre sur 
la France à 95% avec un poids fort de la grande distribution.

Poids des principaux circuits de commercialisation en volume en 2021



En France, le commercialisation des Coteaux du Layon en 
grande distribution s’est significativement développée en 
2017 avec l’apparition des MDD.

Sources : IRI, Gira Food Service / InterLoire (fiche de synthèse économique)

Ventes des 
cash&carry et 
des grossistes 
à destination 

des 
restaurateurs  : 
4% des ventes 

en France

Prix de vente 
consommateurs 

en GD stable 
depuis près de 

10 ans



En 2022, à fin octobre, les ventes des Coteaux du Layon 
reculent de 6,5% en volume et de 5,7% en valeur, sur tous ses 
circuits et dans toutes les régions françaises.

Sources : IRI / InterLoire (fiche GD)



En 2022, à fin octobre, les ventes de vins moelleux baissent 
de 4% en volume et en valeur près plusieurs années de 
croissance. Le prix consommateur est stable.

Sources : IRI / InterLoire (12 mois à fin octobre)
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Marché des AOP et IGP de vins blancs moelleux 
en grande distribution française
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Sud-Ouest (AOP et IGP) Prix moyen marché des vins moelleux



Côtes 
Bergerac

17%

3,57€

1ères 
Côtes 

Bordeaux
1%

Ctx
Aubance

1%

Jurançon 
moelleux

11%
Sauternes

5%

Alsace VT 
Gewurs.

1%

Prix moyen consommateur en € TTC / 75 cl

Top 12 des vins blancs moelleux les plus vendus en grande distribution française
entre novembre 2021 et octobre 2022 (parts de marché en gras)

Bordeaux
12%

3,65€ 4,08€

IGP Côtes 
Gascogne

13%

5,35€

Ste Croix 
du Mont

2%

6,16€

Monbazillac
25%

6,49€

Ctx Layon
10%

6,97€ 7,21€

Loupiac
2%

7,51€ 7,56€ 12,45€ 18,05€

Sources : IRI / InterLoire (12 mois à fin octobre)
VT = Vendanges Tardives

Moyenne des vins blancs 
moelleux : 6,22€

Les Côteaux du Layon sont situés dans le cœur de la gamme 
des vins blancs moelleux, entre le Monbazillac et le Jurançon.

1er cru Chaume : 
15,36€

Avec 10% de parts de marché, les Côteaux du Layon sont le 
6ème vin moelleux le plus vendu et la 5ème AOP.



Les Côteaux du Layon chez les cavistes français en 2022



En 2022, la Loire propose la 2ème offre la plus large de vins 
moelleux chez les cavistes, offre constituée pour moitié des 
Coteaux du Layon (dont Chaume)

Sources : Symétris / InterLoire
(Base : 2 149 références en vins tranquilles blancs doux bouteille de 75cl)
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Offre de vins blancs moelleux du Val de 
Loire en 2022 chez les cavistes



Au sein de l’offre bio de vins moelleux, la Loire représente 1 
bouteille sur 3 et devance l’Alsace. Coteaux du Layon et 
Chaume constituent les 2/3 de cette offre ligérienne.

Sources : Symétris / InterLoire
(Base : 297 références en vins tranquilles blancs doux bouteille de 75cl avec logo AB)
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Vins AB : 21% de l’offre du 
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IGP Côtes 
Gascogne

16%

8,90€

Monbazillac
5%

Alsace 
Gewurs. 
VT/SGN

6%

Alsace Pinot 
Gris VT/SGN

2%
Sauternes

21%
Barsac

4%

Prix médian consommateur en € TTC / 75 cl

Top 12 des vins blancs moelleux les mieux référencés chez les cavistes en 2022
(parts d’offre en gras)

Loupiac
3%

11,90€ 12,80€

Ctx Layon
9%

13,50€

Ctx
Aubance

2%

14,70€

Pacherenc
4%

15,60€

Jurançon
6%

17,95€ 30,20€

Vouvray
2%

30,70€ 32€ 33€ 52€

Médiane des vins blancs 
moelleux : 18€

Les Côteaux du Layon sont plutôt positionnés en début de la 
gamme des vins moelleux.

1er cru Chaume : 
18,70€

Avec 9% de parts d’offre, les Côteaux du Layon sont le 3ème

vin moelleux le mieux référencé et la 2ème AOP.

Sources : Symétris / InterLoire
(Base : 2 149 références en vins tranquilles blancs doux bouteille de 75cl)
VT = Vendanges Tardives
SGN = Sélection Grains Nobles



La Loire est présente dans presque toute la gamme des vins 
des vins moelleux. Elle possède l’offre la plus large entre 12€ 
et 14€ et entre 16€ et 18€.

Sources : Symétris / InterLoire
(Base : 2 149 références en vins tranquilles blancs doux bouteille de 75cl)



Les Coteaux du Layon font partie des incontournables des 
cavistes, présents dans près de la moitié des magasins 
relevés.

Sources : Symétris / InterLoire
(Base : 2 149 références en vins tranquilles blancs doux bouteille de 75cl)



La Loire domine l’offre de vins moelleux dans l’Ouest de la 
France, mais également dans la zone « Bourgogne »

Sources : Symétris / InterLoire
(Base : 2 149 références en vins tranquilles blancs doux bouteille de 75cl)



En 2022, la Loire propose la 2ème offre la plus large de vins 
moelleux en restauration, offre constituée pour les ¾ de 
Coteaux du Layon.

Sources : Symétris / InterLoire
(Base : 1 861 références en vins tranquilles blancs doux)
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Les Coteaux du Layon font partie des 3 vins moelleux 
incontournables sur les cartes des restaurants, avec 
Sauternes et l’IGP Côtes de Gascogne.

Sources : Symétris / InterLoire
(Base : 1 861 références en vins tranquilles blancs doux / 647 verres et 876 bouteille de 75cl)
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17%

7% 6% 4% 3% 3% 3% 2%
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31%

18%

14%

5% 5% 4% 3% 3% 3% 2%

Bouteilles 75 cl

Part d’offre du top 10 des vins moelleux en restauration à table en 2022

Avec 15% de parts d’offre, les Côteaux du Layon sont le 2ème

vin moelleux le mieux référencé et la 1ère AOP.



Après plusieurs années de recul, les volumes exportés des 
Coteaux du Layon font un bond en 2021.

Sources : douanes / InterLoire (fiche de synthèse économique)



Ce bond est confirmé en 2022, en volume comme en valeur, 
via le Royaume-Uni.

Sources : douanes / InterLoire (12 mois glissants)
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en volume

Royaume-Uni Belgique Etats-Unis
Danemark Suède 49 autres destinations
Prix départ cave € HT / 75 cl



Les exportations françaises de vins moelleux sont dominées 
par les vins bordelais.

Sources : douanes / InterLoire (12 mois glissants)
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3. Les jeunes consommateurs 
français de vin 

Étude du marché français des vins
"Qui sont les consommateurs français de vin ?"



1

En préambule, 
qui sont les jeunes consommateurs 

français de vins ?



Le portrait-robot des jeunes consommateurs français 
de vin

Sources: Wine Intelligence

Réside en Ile-de-France
1 consommateur sur 4

Autres régions importantes : Centre-Est et Ouest-Nord

Urbain

Plutôt une femme
à 60% (plus encore chez le 25-34 ans)

Moins de 35 ans
2 tranches d’âge : 18-24 ans et 25-34 ans



Les moins de 35 ans, une cible à deux profils de 
revenu

Sources: Wine Intelligence

VRAI
Pour les 

18-24 ans, 
encore 

souvent en 
études et 
recevant 
une aide 

financière 
de leurs 
parents

FAUX
Pour les 25-34 
ans ans, le plus 
souvent dans 
la vie active, 

avec des 
revenus 

quasiment 
identiques à 

ceux des 35-44 
ans.



1

L’origine géographique des 
produits compte moins pour les 

jeunes que pour leurs aînés.



1

Les jeunes sont moins locavores que l’ensemble de la 
population et connaissent moins bien les logos AOP / 
IGP.

Sources: Wine Intelligence



1

La consommation de vins par les 
jeunes est occasionnelle.



1

La consommation de vins tranquilles est de plus en 
plus occasionnelle.

Sources: Wine Intelligence

La moitié des jeunes consommateurs déclarent consommer du 
vin toutes les semaines.



1

De part cette consommation occasionnelle, les 
jeunes pèsent peu dans les achats de vins pour une 
consommation à domicile.

Sources : KANTAR
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1

Les jeunes affectionnent les vins 
blancs.



1

Les vins blancs gagnent du terrain dans la 
consommation des 25-34 ans.

Sources : Wine Intelligence



1

Les jeunes n’achètent pas leurs vins 
en grande distribution.



1

La majorité des jeunes réalise ses achats de vins dans 
les hypermarchés et supermarchés, comme 
l’ensemble des consommateurs.

Sources : Wine Intelligence



1

Chez les moins de 35 ans, 4 consommateurs de vins 
sur 10 achètent du vin chez les cavistes.

Sources : Wine Intelligence

• 3ème circuit d’achat en termes de part d’acheteurs.
• Aussi nombreux que les 35-54 ans à côtoyer ce circuit.
• Mais représentent 3% des volumes achetés chez les cavistes.



1

Les jeunes sont surreprésentés dans…

Sources : Wine Intelligence

… tous les circuits de ventes en ligne (16% des volumes)

… dans les circuits de proximité (épicerie, marché, supérette…)

… en magasins bio (surtout en centre-ville)



1

Les jeunes prêtent plus d’attention 
au design des bouteilles et à la 

découverte de nouveaux vins que 
les autres consommateurs.



1

Les jeunes cassent les codes d’achat des vins*.

Sources : Wine Intelligence

Le vignoble et/ou l’appellation sont des critères d’achat
secondaires pour les jeunes

Même s’il constitue un critère d’achat secondaire, la moitié des 
moins de 35 ans fait attention au design de la bouteille.

Le prix reste un critère important chez les jeunes consommateurs, 
mais pas plus que pour les autres consommateurs.

Idem pour les médailles ou récompenses à des concours.

Les jeunes plébiscitent l’achat de bouteilles (au détriment des BIB), 
et surconsomment les petits conditionnements.

Ils aiment les bouchons en liège mais sont plus ouverts que les autres 
consommateurs aux autres types de bouchage, notamment la capsule 

à vis.



1

Les 25-34 ans sont les plus enclins à découvrir de 
nouveaux vins.

Sources : Wine Intelligence



1

Les jeunes plébiscitent les Bordeaux 
et les vins de Loire.



1

La Loire est la 2e région AOP la plus achetée par les 
jeunes, pour une consommation à domicile.

Sources : KANTAR

• Les volumes 
achetés en vins 
du Val de Loire 
par les jeunes 
sont en 
augmentation
ces 5 dernières 
années.

• Les vins du Val de 
Loire prennent 
plus de place 
dans le panier 
annuel « vins 
AOP tranquilles » 
des jeunes que 
dans celui des 
consommateurs 
moyens.



1

La Loire est l’un des vignobles qui recrutent
de jeunes consommateurs

Sources : KANTAR

Le Val de Loire dispose de la 2e plus grosse clientèle de jeunes 
consommateurs après Bordeaux.



1

La Loire est le vignoble préféré des jeunes en rosés.

Sources : KANTAR

• En AOP rosés, les 
jeunes consommateurs 
consacrent la moitié de 
leurs dépenses aux 
vins de Loire.

• En AOP rouges, le Val 
de Loire prend du 
poids dans les 
dépenses des jeunes.

• Pour les AOP blancs, le 
poids du Val de Loire 
auprès des jeunes est 
significativement 
inférieur à ce qu’il est 
auprès de l’ensemble 
des consommateurs.



4. Les perspectives de 
développement 

des Coteaux du Layon



• Travailler la restauration :
– Le hors domicile se développe en France
– Les consommateurs de vins sont plus aisés et plus 

jeunes qu’à domicile
– Les Coteaux du Layon sont leaders de l’offre des 

AOP de vins moelleux.

• Travailler le circuit caviste :
– Les magasins spécialisés se portent mieux en 

France que les grandes enseignes généralistes
– Les Coteaux du Layon font partie des vins moelleux 

à avoir en rayon.

• Ne pas négliger la grande distribution :
– Les hypermarchés et supermarchés constituent le 

principal lieu de vente de vins en France



• Tirer parti de la montée en gamme des vins 
blancs en France

• Bénéficier de l’image positive de la Loire
– Des vins tendance, fruités, légers, aromatiques, 

« dépoussiérés »

• Pousser la consommation à l’apéritif :
– Un levier de croissance intéressant avec ce mode 

de consommation des vins en développement.

• Limiter les degrés d’alcool :
– Une réponse à la demande des consommateurs en 

boissons peu/moins alcoolisées .



• Communiquer auprès des plus jeunes :
– Les palais des – 40 ans habitués aux saveurs 

sucrées
– La cible qui consomme le moins de vins mais qui 

paie le plus cher en moyenne ses bouteilles de vins
– Le plaisir, moteur de la consommation.

• Développer la consommation dans l’Ouest de 
la France :
– Les consommateurs en recherche de produits 

locaux
– Un bassin de population dynamique : + 900 000 

habitants à l’horizon 2030 selon l’INSEE dans les 
régions Bretagne, Centre et Pays-de-la-Loire.



Pour plus d’informations : www.filiere.vinsvaldeloire.fr



A paraitre



Merci pour votre attention
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