
Point de situation éco à fin février 2024
Rosés de Loire

AOP Cabernet d’Anjou, Rosé d’Anjou, Rosé de Loire, IGP Val de Loire Rosé



AOP rosés de l’Anjou Saumur et IGP Val de Loire : poids au sein des vins de Loire
26% des sorties de chais des vins de Loire sont des vins rosés
Périmètre de la MEP rosés = 4 principaux produits qui représentent 94% des volumes totaux rosés
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Rosés : Situation économique à fin février (sur 12 mois glissants)
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Rosés tendres : Distribution France (89% des volumes)
• Sur le marché français, à fin février, les mises en marché sont en recul à -6% ; -20 300 hl sur 

12 mois.
• Alors que les mises en marché France étaient en recul à -4% à fin juillet, elles se sont 

ralenties cet automne (-6% à fin octobre) pour atterrir à -6% à fin février. Ce ralentissement 
impacte fortement le bilan de l’année 2023. 

• Le Cabernet d’Anjou explique cette baisse. Le Rosé d’Anjou gagne des volumes en 2023.

Evolution des volumes France 
à fin février 2024 sur 12 mois

Evolution des volumes France et prix conso GD France 
de 2009 à 2023

Rosés tendres : 
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Rosé d’Anjou : 
+4 % ; +2 600 hL

Sources : InterLoire (DRM), Circana



Rosés tendres : Distribution GD France (60% des volumes)
• Le marché français des vins rosés en GD recule pour la 4ème année consécutive. Et la météo 

maussade de l’été 2023 a impacté les ventes.
• Les rosés tendres ligériens baissent moins vite que l’ensemble des AOP et que la Provence. 
• Ils renforcent donc leur part de marché (= 1 blle de vin rosé AOP sur 3), notamment dans le 

nord-est de la France. 
• Les performances du linéaire des rosés ligériens sont parmi les plus élevées du rayon avec 

117€ dégagés chaque semaine par magasin et par mètre linéaire, autant que la Provence, 
mais avec une offre plus restreinte d’un tiers. A noter que les rosés tendres sont sous-
exposés aux promotions (15% des volumes vs 17% pour les AOP). 

Sources : Circana 2023 VS 2022
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Cabernet d’Anjou : Distribution GD France (60% des volumes)
• Même si ses ventes sont en retrait depuis 4 ans (-4% par an), le Cabernet d’Anjou demeure l’AOP la plus 

vendue et le 3ème produit après l’IGP Pays d’Oc et les VSIG espagnols d’assemblage.
• A 5,58€ TTC/L, il est présent (quasi) uniquement dans le segment standard (3,50€ à 6,99€). La gamme 

est courte et concentrée dans le segment de prix le plus concurrentiel, avec une dépendance forte aux 
MDD (62% des volumes).

Evolution des ventes GD France  2023 vs 2022



Rosé d’Anjou : Distribution GD France (60% des volumes)
• Stable en volume en 2023, à la fois pour les bouteilles et pour les BIB. Le recul des volumes MDD est 

compensé par la hausse des Marques et Domaines&Châteaux.
• Le prix se valorise (+8,4%) pour atteindre 5,40€ TTC/L. La hausse du prix est portée par tous les 

contenants et tous les types de marque.

Evolution des ventes GD France  2023 vs 2022



Sources : InterLoire (DRM), Douanes

Rosés tendres : Distribution Export (11% des volumes) 
• A l’export, à fin février, les mises en marché sont en recul à -11% ; -5 800 hl sur 12 mois.
• Les mise en marché Export sont en recul depuis plusieurs mois sans réussir à rattraper leurs 

volumes (-18% à fin juillet, puis -20% à fin octobre, pour atterrir à -11% à fin février). 
• Très présent à l’export et fortement impacté par ce ralentissement, le Rosé d’Anjou explique 

la majeure partie de cette baisse.
• Le prix départ cave 2023 est de 2,54 €HT/75cl (+6%), son plus haut niveau depuis 2000. La 

valorisation à l’export se poursuit.

Evolution des volumes Export et prix départ cave 
Volumes : à fin février 2024 sur 12 mois
Prix : à fin décembre 2023 sur 12 mois

Evolution des volumes Export et prix départ cave 
de 2000 à 2023
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Rosés tendres : Distribution Export (11% des volumes) 
• Compte tenu du recul important des volumes commercialisés à l’export, la valeur des 

exportations 2023 est en recul à -14%. 
• 2023 est la plus faible année en terme de valeur export depuis 2011. 

Sources : InterLoire (DRM), Circana
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Rosés tendres : Distribution Export (11% des volumes)

Sources : InterLoire (DRM), Douanes



Rosés tendres : Sorties de chais de début aout à fin février
Cabernet d’Anjou : 
• Sorties de chais totales : +3% ; +4 600 hl vs 7 premiers mois de la camp. 2022-2023 (qui  

atterrit à 292 300hl). 
Cette croissance des sorties de chais est liée aux ventes au négoce, les ventes directes sont en 
léger recul.
• Sorties de chais en vente directe : -9% ; -4 900 hl
• Sorties de chais au négoce : +9% ; +9 400 hl. 

• Sorties de chais au négoce en raisin et mout : +19% ; +12 800 hl 
• Sorties de chais au négoce en vin : -10% ; -3 400 hl 
• Février 2023 avait été très dynamique en ventes au négoce en vin. A fin février 2024, 

les ventes au négoce sont désormais en deçà des volumes moyens des 3 campagnes 
2019-20 à 2021-22.

Sources : InterLoire (DRM)

Cabernet d’Anjou 



Rosés tendres : Sorties de chais de début aout à fin février
Rosé d’Anjou : 
• Sorties de chais totales : +18% ; +9 200 hl vs 7 premiers mois de la camp. 2022-2023 (qui 

atterrit à 92 900 hl)
Cette croissance des sorties de chais est liée aux ventes au négoce, les ventes directes sont en 
léger recul.
• Sorties de chais en vente directe : -5% ; -800 hl
• Sorties de chais au négoce : +27% ; +10 000 hl. 

• Sorties de chais au négoce en raisin et mout : +21% ; +5 600 hl 
• Sorties de chais au négoce en vin : +42% ; +4 400 hl 
• A fin février, les ventes au négoce sont en nette hausse par rapport à la campagne 

précédente, mais ne retrouvent pas les volumes moyens des 3 campagnes 2019-20 à 
2021-22.

Sources : InterLoire (DRM)

Rosé d’Anjou



IGP Rosé : Distribution France (85% des volumes)
• Sur le marché français, à fin février, les mises en marché reculent à -2% ; -500 hl sur 12 mois.
• Les Autres circuits France sont en recul, de même les ventes en GD (-14% ; -900 hl) mais qui 

pèsent assez peu dans la distribution de l’IGP Rosé (16% des vol sont commercialisés en GD)
• En GD, la distribution est quasi exclusivement faite dans le basion Ouest Nord et Ouest Sud. Il n’y a 

que des marques. Les BIB pèsent un peu plus de 50% des volumes.

Evolution des volumes France 
à fin février 2024 sur 12 mois

Evolution des volumes France et prix conso GD France 
de 2009 à 2023

Sources : InterLoire (DRM), Circana
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2023 vs 2022



Sources : InterLoire (DRM)

IGP Rosé : Distribution Export (15% des volumes) 
• Les volumes exportés représentent un volume total de 5 500 hl en 2023.
• Les USA (17% des vol exportés), le Royaume-Uni (3% des vol) et l’Allemagne (2% des vol) 

voient leurs volumes reculer en 2023 vs 2022
• L’Australie (44% des vol exportés), les Pays-Bas (20% des vol) sont en croissance mais ne 

compensent pas le recul des pays cités ci-dessus.
• A l’export, à fin février, les mises en marché ont reculé de -18% ; -1 100 hl sur 12 mois (le 

mois de janvier a été particulièrement faible). 

Evolution des volumes Export et prix départ cave 
Volumes : à fin février 2024 sur 12 mois

Evolution des volumes Export et prix départ cave 
de 2000 à 2023

-18%
-1 100 hl



IGP Rosé : Sorties de chais de début aout à fin février
• Sorties de chais totales : -14% ; -3 300 hl vs 7 premiers mois de la camp. 2022-2023 (qui 

atterrit à 39 100 hl)
Dont :
• Sorties de chais en vente directe : -15% ; -1 700 hl
• Sorties de chais au négoce : -14% ; -1 600 hl. 

• Sorties de chais au négoce en raisin et mout : -15% ; -1 400 hl 
• Sorties de chais au négoce en vin : -12% ; -200 hl 

Sources : InterLoire (DRM)



Sources : InterLoire (DRM), Circana

Rosé de Loire : Distribution France (94% des volumes)
• Sur le marché français, à fin février, les mises en marché reculent à -14% ; -3 700 hl sur 12 mois.
• La GD pèse désormais près de la moitié des volumes commercialisés en France

Evolution des volumes France 
à fin février 2024 sur 12 mois

Evolution des volumes France et prix conso GD France 
de 2009 à 2023

-3 700 hl

Evolution GD France 
2023 vs 2022



Rosé de Loire : Distribution GD France (46% des volumes)
• Recul des ventes (-9%) pour un volume total commercialisé en GD en 2023 de 16 700 hl.
• Le prix se valorise à +6,5% pour atteindre 4,95€TTC /litre ; 3,70€TTC /75cl.
• BIB : ils représentent près de la moitié des volumes GD;  95% des volumes BIB sont des MDD.
• Bouteilles : la moitié des volumes sont des MDD. Le poids des Marques et Châteaux poursuit sa baisse.

Evolution GD France 2023 vs 2022



Sources : InterLoire (DRM)

Rosé de Loire : Distribution Export (6% des volumes) 
• Les volumes exportés représentent un volume total de 2 300 hl en 2023.
• USA (37% des vol export), Belgique (17% des vol), Pologne (5% des vol), Australie (5% des 

vol), Russie (4% des vol) sont en croissance. 
• L’Allemagne (11% des vol) est en forte baisse et explique le recul des volumes totaux 

exportés pour l’AOP.
• A l’export, à fin février, les mises en marché ont reculé (-12% ; -300hl sur 12 mois).

Evolution des volumes Export
à fin février 2024 sur 12 mois

Evolution des volumes Export et prix départ cave 
de 2000 à 2023

-12%
-300 hl



Rosé de Loire : Sorties de chais de début aout à fin février
• Sorties de chais totales : -4% ; -900 hl vs 7 premiers mois de la camp. 2022-2023 (qui 

atterrit à 35 4 00 hl)
Dont :
• Sorties de chais en vente directe : -10% ; -600 hl
• Sorties de chais au négoce : -2% ; -300 hl. 

• Sorties de chais au négoce en raisin et mout : +11% ; +1 200 hl 
• Sorties de chais au négoce en vin : -36% ; -1 500 hl 

Sources : InterLoire (DRM)
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